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Bienvenidos a la charla!

qQuie

18 FOR AUIC = 288 TO ZB1&
28 PEINT "FELICIDARDES!!"
28 HNEXT AUIC

48 GOTO 2817
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Primera parte

Coleccionismo
Especulacion
;La Percepcion del Valor?
Jugando con Oferta y Demanda
Nintendo Mini NES

[D0O0O0000|

\\\\\
=[x ] m]m]5]
[DOO0000o|
BE__| BEE
= |

[F]< w m=[=[]u]

[DOO00oo|
[BE | SN
[F .
nnnnnn



LW TR TR N

Repasemos algunos términos
(otra vez!)

¢QUE[RAYOS|ESIELICOLECCIONISMO?

¢Y/QUEDEMONIOSIESILA
ESPECULACION2

sUmegenerator.net
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;Qué es el coleccionismo?

| —mam ol
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coleccionismo:

o
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"AFicion que consiste en la agrupacion y organizacion de
objetos de una determinada categoria”

La Wikipedia, Internet
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¢, Algun coleccionista?
¢ Por que coleccionais?
Motivos..., Colores...
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;Qué es la especulacién?

especulacion:

"EfFectuar operaciones comerciales o financieras,

con la esperanza de obtener beneficios aprovechando
las variaciones de los precios o de los cambios”
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Diccionario de la RAE, Internet
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;, Qué es la compraventa?
;. Donde empieza la especulacion?
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‘ El ano pasado exploramos
- el concepto de antigiedad

" ;Cémo un objeto cualquiera se convierte en una antigliedad?
@
|
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~ Elvalor de las cosas a través del tiempo =N
, “La percepcion del valor”

. Valor (y) Evoluci6n del precio de un Sinclair QL :
450 ; -
% ?& b e |
% ) & 350
,. 2 %% °
R
’ % B % =0 = Precio (£)
k2 : 200
| ‘ 150
100 3
50 \ ¥
— - . 0
The “Trough”  TIeMPO (X) 15 jess 1oss 2000 2002 2004 2006 2008 2010 2012 2014

- De valor nuevo (€) pasamos a usado (€/n)
* De valor usado (€/x) pasamos a valor basura (0)

* De valor basura (0) pasamos a coleccionable (€/n)

y * De coleccionable pasamos a..¢antigliedad? (n-€)
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Retro Wars: éfalsicaciones o reproducciones?
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te esta pauta

sSlempre se repil

Pero... ¢
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Jugando con la Oferta y la Demanda
La 'nueva’ Mini NES (Nintendo)

L3y

Organiza
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. Una reflexion rapida:
4
N El papel de Nintendo

en la memoria del
videojuego clasico,

‘ 4
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/€S una postura justificable,
0 sOlo sigue una nueva moda?
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MiniNes, 'antes y después'

NINTENDO CLASSIC MINI NES

PLATAFORMA:

AGOTADO

LANZAMIENTO: '95€
11 noviembre 2016

VALORACION: 600 Puntos

L8 8 & 8%

@ Safari se000 46 > 74% éxito en todo el mundo y a dia de hoy es muy dificil  soe
& P ; encontrar unidades en las | . Para paliar esta  NES MINIEN TIENDAS ESTA SEMANA
situacion e intentar contentar a los posibles
compradores Nintendo Espafia ha anunciado hoy
estar “trabajando para garantizar una distribucion
continuada de la consola".

"En Espana, Nintendo Ibérica ha comenzado a
este producto a sus clientes esta misma

semana y seguira haciéndolo durante toda la Comparie sse progucto con s smiges
140 € 480 € g e
| e campafa navidefia, asi como en 2017°, dice la 0 O e
; =g nintendo classic mini | . 25
Cambio o vendo Mini NES i empresa en un comunicado. "La compania
7 & aiwcon timitaaa

con garantia de 2 afios lamenta que |los usuarios puedan quedar Chorizo C.
! decepcionados al no encontrar la consola
v : X facilmente en las tiendas y recomlienda que Si estés interesado en este producto, puedes
4 Contaclen con sus de Venta hablluales para descargar wallapop para contactar con el vendedor

" informarse sobre la disponibilidad de la consola en

los mismos".

Comparte esta noticia en tu red social { /(’D) E{D@/j ﬂy{’L @@v}@
- | AT ¢ e ; <3
o y WP VA ‘.' > 4




En cuanto a Amiibo y las ediciones especiales:
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¢;.De quién es la responsabilidad?

a

¢;,De Nintendo?
;. Del comprador?
¢;,Del vendedor?
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- Segunda parte

y

-

v Copias (de-Seguridad) ‘Caseras’
4 Copias {peraficién) ‘Amateurs’
g Copias (Piratas} ‘Profesionales’
I Reproducciones

,. Falsificaciones

iCampo Minado!

Ebay y Wallapop
Promueve
Retro Wars: efalsicaciones o reproducciones?
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Desde las copias de seguridad,
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- Quien haya hecho una copia en esta sala
- que tire la primera cinta

Copias (de-Seguridad) ‘Caseras’

Copias {poeraficién) ‘Amateurs’
Copias (Piratas) ‘Profesionales’

;/Qué tienen en comun?
¢ En qué sistemas?
;. Como?

s
v

Retro Wars: éfalsicaciones o reproducciones?
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;/Qué tienen en comun?

\\\\\
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Son copias
N Sabes que son copias L Eh
Siempre serdn copias
Tuyas o del Vecino
Sin trampa ni cartoén
Copion! :-)
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Por tanto, economicas
Promueve
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;. Quée os parecen las copias ‘profesionales’?

.se especula con ellas?
¢,son falsificaciones?

M@maméﬁaﬂﬂ@@gm.
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Falsificaciones

Parecen originales...
...pero no son perfectas

S s

Precios altos, no siempre exagerados
Reproducciones de ‘marca blanca’

A\ A

Van a por el dinero del coleccionista...
....0 a por el dinero del especulador?

Promueve
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Falsificaciones (1)
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Falsificaciones (2)
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Falsificaciones (3)
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Ultimo ejemplo habitual, prefabricado




Reproducciones
ey
’ L4 ° ° °
\ Faciles de Identificar
4 Se anuncian como tal

Nuevas y durables
'Y parecen originales! :-)

[a]xaTs]
,,,,,
[l [x]s]
-----
,,,,,

mCCooke
Boone=En's
[T 1]

Precios razonables
Realizadas a medida
Infinitas posibilidades
Hasta ROMS inéditas

SR -
4 SIS

Luchan contra la especulacion
| Alternativa para colecciones mas sencillas

. I | | Promueve
Retro Wars: éfalsicaciones o reproducciones? <
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;Qué os parecen las reproducciones?
;Alguna experiencia con ellas?

Reproducciones # Falsificaciones

y también en el modo de venta
nunca se ofrecen como originales

y
I la diferencia esta en el precio,
P
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Algunos consejos antes
de comprar en eBay

*  Siempre leer la descripcidén con atencion: si falta informacion no dudéis en preguntar
C Investiga el perfil de votos del vendedor, lo que vende y su actividad antes de comprar

* Cuidado con los items que no tienen foto o fotos genéricas

«  Cuidado con afirmaciones “funcionaba cuando lo probé...” “no probado, deberia funcionar” i
«  Los anuncios con Fotos con la maquina en funcionamiento son los mejores

* En caso de duda, pedir una prueba y fotos si es necesario

- Evitar cualquier item que no venga con su fuente de alimentacién o “facil de reparar”
- Cuidado con los “no se admiten devoluciones”. Investiga a qué se debe esta condicidon

+  Cuidado con los items “Raros” en la descripcion. La etiqueta no justifica precios elevados
+ O bien el vendedor intenta engafar al comprador, o no tiene ni idea de lo que vende.

+  Cuidado con los precios de “Cémpralo ya”.
+  Para evaluar, buscar articulos ya vendidos, para ver precios finales.

+  Por ultimo, mejor coleccionar poco y bien que cualquier cosa y de cualquier forma.
- Eltiempo y la paciencia son importantes, no los dejes de lado.

+  No pagues cifras astronédmicas por nada, al final dafara a los aficionados.

+  No compres con animo de reventa, por norma general no suele salir bien.

Cuidado con los revendedores de lotes: con el tiempo aprenderas a identificarlos.
La reventa de lotes baratos en Ebay a precios caros por separado es muy doloroso
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Algunos consejos antes

de comprar en Wallapop
( via http://360apps.tv/comprar-en-wallapop-sin-ser—estafado/)

+ Revisa el perfil del vendedor, ventas y actividad
+ ¢ Es un vendedor local, nacional o internacional?

S s

+ Ante la duda, solicitar mas fotos del articulo a comprar
~ + Ante la duda, preguntar mas detalles sobre el articulo
+ Cuidado con las ofertas elevadas de precio, o las que estan a un solo euro

&

* Entrega en mano, evita los envios

Comprueba a fondo lo que hayas comprado en el momento
Mejor acompanado que solo, en los intercambios

* Mejor zonas concurridas, para ahorrarse sorpresas

\

* Cuidado con la reventa de articulos que ya estan en tiendas online (¢, MiniNes?)
* No hay garantias, no hay proteccion al comprador: solo la seriedad del vendedor

Ante la duda o sospecha,
por minima que sea: jno compres!



http://360apps.tv/comprar-en-wallapop-sin-ser-estafado/

¥
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Algunos consejos antes

ﬂ de comprar en Cualquier Sitio
y
1 iiiNo compres en Ebay!!!
iiiNo compres en Wallapop!!!
> Te ahorraras disgustos, y también gastos de envio

, Compra en las ferias y eventos Retro
# Compra copias o reproducciones
’ Probablemente, encontraras precios saludables
Tu bolsillo te lo agradecera también

No vendas:jjintercambia!!
Acude a foros y circulos de confianza

No vendas para lucrarte
La retroinformatica no es un negocio, es una aficion
Haras dafo a los aficionados que te rodean (y los que no también)

Promueve
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»j ;Cuadl es el Futuro?
- ;Qué podemos hacer?
‘t
Conclusiones y cierre.
0 WA NSAGNRG B ‘ i, i




Ir!

Muchas gracias por asist
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